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Predslov k $pecialnemu ¢islu

Specialne ¢&islo asopisu Mlada veda prezentuje vybrané vysledky vyskumu, ktory realizoval
tim odbornikov z Ekonomickej fakulty UMB v Banskej Bystrici v ramci projektu VEGA
1/0366/21 "Zavislé podnikanie na Slovensku - reflexia, meranie a perspektivy".

Projekt sa venoval analyze ekonomickych a mimoekonomickych (pravnych, sociologickych a
etickych) aspektov zavislého podnikania, identifikacii kI'a¢ovych kritérii pre vymedzenie tohto
typu podnikania a spracovaniu metodiky merania a evidencie zavislého podnikania na
Slovensku. Hlavnym cielom projektu bolo na zaklade analyzy determinantov podnikania
identifikovat’ skupinu ekonomicky zavislych podnikatel'ov na Slovensku, navrhnut’ kritéria, na
zaklade ktorych bude mozné identifikovat' (a nasledne evidovat) ekonomicky zavislych
podnikatel'ov a vymedzit' oblasti, v ramci ktorych je potrebnd zmena legislativy za ucelom
socialnej ochrany a zlepSenia postavenia ekonomicky zavislych podnikatel'ov na Slovensku.

Jednym z parcialnych ciel'ov projektu bolo uskutoénit’ primarny vyskum zamerany na zistenie
rozsahu zavislého podnikania na Slovensku, faktorov ovplyviiujucich rozhodnutie jednotlivcov
uskutocnovat’ zavislé podnikanie, bariér zavislého podnikania, postojov samotnych
podnikatel'ov Kk ich statusu, ako aj dopadov ekonomickych vykyvov/kriz na takyto druh
podnikania.

Zaradené vystupy ponukaju analyzu teoretickych vychodisk problematiky zavislého
podnikania domécich a zahrani¢nych expertov, komparaciu kvantitativnych (najmé sp6sob
merania, evidencia a Statistické vykazovanie) a kvalitativnych aspektov (najmé spolocensky
status, daiiové a odvodové zat'azenie, socialna ochrana) zavislého podnikania vo vybranych
Statoch EurOpskej Unie a zaroven prinasaju spracované a interpretovane vybrané vysledky
uskuto¢neného originalneho empirického prieskumu v prostredi slovenskych podnikatel'ov.

Riesitel'sky projektovy tim
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VYVOJ MALEHO PODNIKANIA

V EUROPE V KONTEXTE VYBRANYCH
EKONOMICKYCH TEORII

OD CAMBRIDGESKEJ SKOLY,
INSTITUCIONALIZMU A CHICAGSKEJ
SKOLY

THE DEVELOPMENT OF SMALL BUSINESS IN EUROPE IN THE CONTEXT
OF SELECTED ECONOMIC THEORIES FROM CAMBRIDGE SCHOOL,
INSTITUTIONALISM AND CHICAGO SCHOOL OF ECONOMICS

Branislav Kuéerik, Jan Kollar!

Branislav Kucerik je studentom na Ekonomickej fakulte Univerzity Mateja Bela a v su¢asnosti
zapojeny do rieSenia vedeckého projektu na Katedre ekonomie, Ekonomickej fakulty,
Univerzity Mateja Bela v Banskej Bystrici v rdmci projektu VEGA €. 1/0366/21 s ndzvom
Zavislé podnikanie na Slovensku-reflexia, meranie a perspektivy. V ramci vedeckych aktivit sa
zaobera syntetizovanim vybranych ekonomickych teorii a s nimi spojenych praktickych
aspektov, ktoré sa zaoberajii postavenim podnikatela a podnikanim so zretel'om na eurdpsky
priestor. Jan Kollar posobi ako odborny asistent na Katedre ekondmie Ekonomickej fakulty
Univerzity Mateja Bela. Vo vedeckom vyskume sa zaobera vybranymi mikroekonomickymi
otazkami v ramci prostredia domacnosti, ako napr. rozhodovanim sa o neplatenej a platenej
praci, dochadzanim do a zo zamestnania ako aj problematike vzajomného vzt'ahu platenej
prace, zamestnania a podnikania. V ramci makroekonomického skumania sa zaobera
suvislostami vladnych vydavkov v kontexte verejnych vydavkov a venuje sa aj vybranym
praktickym aspektom miestnych samosprav v podmienkach Slovenskej republiky.

Branislav Kucerik is studying at Faculty of Economics, Matej Bel University and is currently
involved in a scientific project at the Department of Economics, Faculty of Economics, Matej
Bel University in Banska Bystrica within the VEGA project No. 1/0366/21 entitled Dependent
entrepreneurship in Slovakia-reflection, measurement and perspective. His scientific activities
include synthesizing selected economic theories and related practical aspects dealing with the
status of the entrepreneur and entrepreneurship with regard to the European area. Jan Kollar
works as an assistant professor at the Department of Economics, Faculty of Economics, Matej

! Adresa pracoviska: Branislav Kucerik, Ing. Jan Kollar, PhD., Katedra ekondmie, Ekonomicka fakulta, Univerzita
Mateja Bela v Banskej Bystrici, Tajovského 10, 975 90 Banska Bystrica
E-mail: branislav.kucerik@student.umb.sk, jan.kollar@umb.sk
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Bel University in Banska Bystrica. His scientific research deals with selected microeconomic
issues within the household environment, such as decisions about unpaid and paid work,
commuting to and from work, etc., as well as interconnection between the paid work,
employment and entrepreneurship. In the framework of macroeconomic research, he deals with
contexts of government expenditure in the context of public expenditure and deals with selected
practical aspects of local governments in the Slovak Republic.

Abstrakt

Prispevok sa zaobera syntetizovanim teoretickych, ako aj praktickych aspektov podnikania
v nadvéznosti na predstavitel'ov ekonomickych teorii (Sk6l) Cambridgeskej Skoly, starého
Institucionalizmu a Chicagskej skoly. Ciel'om prispevku je na zaklade sekundarnych pramenov
Vv teoretickej rovine sprehladnit’ pohl'ad na podnikatel'a a podnikanie vyuZzitim poznatkov
vybranych ekonomickych teorii a zaroven nachadzat’ empirické dokazy pre ktoré su typické
¢rty skimanych ekonomickych pristupov. Prispevok nadvézuje na predchadzajdcu tvorbu
autorov, ktoré tato oblast’ skimaju od predhistorie ekonomickej tedrie.

KTucové slova: podnikanie, Chicagska Skola, Cambridgeska Skola, Institucionalizmus

Abstract

The article deals with the synthesis of theoretical as well as practical aspects of entrepreneurship
following the representatives of the economic theories of the Cambridge School,
Institutionalism and the Chicago School. Based on secondary sources the article aims to provide
a theoretical perspective on the entrepreneur and entrepreneurship by utilizing the knowledge
of selected economic theories and at the same time finding empirical evidence in economic
practice for which the features of the examined economic theories are typical. The article builds
on previous work in this field that explore the articles for from the pre-history of economic
theory.

Keywords: entrepreneurship, Chicago School, Cambridge School, Institutionalism

Uvod

Podnikanie je jednou zkIaGovych tém sucasného ekonomické vyskumu. Podpora
hospodarskeho rastu, tvorba pracovnych miest, inovacie a technologicky pokrok predstavuju
len Cast’ prinosov, ktoré su vysledkom podnikatel'skych aktivit. Podnikanie je ,,nastrojom*
vytvarania hodndt pre spoloc¢nost’ a prispieva K jej rozvoju. Neustdle prebiehajuca diskusia
0 ekonomicko-socialnom vyzname podnikania, principoch fungovania tohto druhu Fudske;j
¢innosti podporuje vznik mnohych nadzorov v nadvéaznosti na Glohu $tatu v podnikatel'skom
prostredi. Cielom prispevku je na zaklade sekundarnych pramenov a informacii v teoretickej
rovine sprehladnit’ pohl'ad na podnikatel'a a podnikanie vyuZitim poznatkov vybranych
ekonomickych teorii a zarovenn na nickolkych prikladoch z hospodarskej praxe predlozit
empirické dokazy oich relevantnosti. Prispevok sa sustred’'uje na ekonomické tedrie od
Cambridgeskej Skoly, Chicagskej Skoly a Institucionalizmu. Pre lepSie porozumenie
ekonomickych postulatov povazujeme za vhodné v nadvdznosti na ciel' prispevku
charakterizovat’ okrem ekonomickych axiom aj hospodarsko-spolo¢ensk situaciu prostredia
v ktorych sa skimané tedrie formovali. Snazili sme sa dodrzat’ jednotna $truktaru prispevku,
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ktord pozostava z vysvetlenia zakladnych postulatov skimanych ekonomickych tedrii, ich
klai¢ovych predstavitelov anésledne sme v stru¢nosti rozpracovali vybrané priklady
z hospodarskej praxe, ktoré nami zvolené ekonomické tedrie potvrdzuju resp. ich mézu pomoct’
lepsie pochopit’.

Neoklasicka ekonomia — Cambridgeska Skola

Predstavitelia neoklasickej ekonomie, ako napr. A. Marshall, C. Menger, E. von Bohm -
Bawerk a d’alsi, prispeli k rozvoju tedrie podnikatela a to aplikaciou principov marginalizmu,
¢im poskytli lepSie pochopenie principov, podla ktorych sa ekonomické subjekty spravaju.
Uvahy tykajlce sa podnikania, takisto predstavuju relevantnu ¢ast’ diela L. Walrasa. V tejto
Casti prispevku detailnejSie predstavime teoriu firmy A. Marshalla ajej kompatibilitu
v nadvaznosti na vyvoj malého podnikania na tzemi eur6pskeho kontinentu.

Pocas Zivota A. Marshalla bola Velka Britania, kde sa narodil a prezil va¢sinu Zivota,
politicky najsilnejSim Statom sveta s velkym mnozstvom kolénii. Rovnako si upeviiovala
prvenstvo v oblasti vedy a vyskumu. V kontexte doby a jej podmienok iSlo o krajinu, ktora
uplatiovala liberalne principy riadenia hospodarstva. VtedajSia hospodarska politika
a ekonomicky systém krajiny boli ovplyvnené odporuc¢aniami klasickych ekondmov. | napriek
bohatstvu, ktorym disponovala existovali vyrazné majetkové rozdiely medzi obyvatel'mi.
Vicsina z nich Zila v mestskych slamoch, kde neboli idealne Zivotné podmienky. Socialna
politika v podobe ako ju pozname dnes neexistovala a de facto jedinymi institiciami, ktoré
zmiernovali a rieSili socialne problémy vtedajSej doby boli chudobince a cirkev.

Spolo¢ne s Lausannskou a Rakuskou Skolu tvori Cambridgeskd Skola neoklasicku
ekonomiu, ktord je neoddelitelnou sucastou hlavného pradu ekonomického myslenia.
Cambridgeska S$kola zdiela s Lausannskou Skolou z&ujem o ekonomickd rovnovahu
a ekonomicky blahobyt, pricom v metodologickom skdmani sa odliSuje t. j. nevyuZiva metédu
vSeobecnej, ale ¢iastkovej rovnovahy.

V dobe narodenia A. Marshalla, existovala podpora zo strany podnikatel'ov za zrusenie
mnohych protekcionistickych, vyrobnych a dovoznych ciel. Podnikatelia si v tejto epoche ¢oraz
viac uvedomovali, Ze rozvoj medzinarodného obchodu je vhodny spdsob pre podporu
rozvijajuceho sa priemyslu. Parlament zrealizoval vyznamny krok, ked” v roku 1849 zrusil
reStriktivne zakony o plavbe, ¢o umoznilo jednoduchsi dovoz komodit napr. baviny. V roku
1824 bol po intenzivnom lobovani zo strany obchodnikov a vyrobcov prijaty zakon
0 jednotnych mierach a vahach. Pocas 19. storo€ia vzrastol pocet pravnych predpisov, ktoré
upravovali podnikovt ¢innost’ napr. v oblasti poistenia, zmluvného préva, patentového prava,
obchodného prava spolo¢nosti a pod. V d’al$ej Casti prispevku detailnejSie charakterizujeme
Zivot a tvorbu jedného z najvyznamnejsich predstavitel'ov neoklasickej ekonomickej teorie A.
Marshalla.

Alfred Marshall (1842 - 1924)

Narodil sa do rodiny bankového uradnika, ktory bol zaroven veriacim ¢lovekom. PGvodne sa
mal stat’ duchovnym, ale aj napriek otcovej nevoli sa odhodlal pre Stadium matematiky a fyziky
na Cambridge. Disponoval matematickym nadanim astadia ukonéil s vyznamenanim.
Plynutim ¢asu sa zacal viac zaujimat’ o ekonomiu a veril, ze tato veda dokaze zlepsit’ Zivoty
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T'udi a prispeje k zmierneniu chudoby. Prave tento fakt povazoval A. Marshall za svoje poslanie.
Pdsobil striedavo na Cambridge a Oxforde. Mnohi z jeho Studentov vyrazne prispeli k rozvoju
ekonomickej tedrie, ako napr. J. M. Keynes, A. C. Pigou, ¢i J. Robinsonova. Za Marshallove
najvyznamnejsie dielo mézeme povazovat’ Principles of Economics.

A. Marshall je povazovany za jedného z najvyznamnejSich ekondémov v ramci
neoklasického pristupu. Svoju tedriu firmy formoval aj na zaklade myslienok A. A. Cournota,
ktory pojednéaval, uz v roku 1838 o sp6soboch maximalizacie zisku v dokonalej konkurencii a
monopolnej situécii. A. Marshall aktualizoval zlaté pravidlo, kedy firma maximalizuje zisk,
ato v pripade, ak maju hrani¢né néklady a prijmy rovnaki hodnotu. Zaoberal sa funkciou
hraniénych nakladov v krdtkom aj dlhom ¢asovom obdobi. Z kratkodobého ¢asového hl'adiska
povazoval vyrobné faktory firmy za fixné, ako napr. mnozstvo pozemkov. V takomto pripade
moze firma zvysit’ produkciu iba vd’aka vyuzivaniu variabilnych vyrobnych faktorov ako napr.
zvySovanim prace, alebo surovin. Dosledkom zvySeného rastu firmy bude nesulad medzi
fixnymi a variabilnymi vyrobnymi faktormi firmy, ¢o sa odzrkadli v naruseni optimalnych
technickych proporcii medzi vyrobnymi faktormi (napr. neadekvatne nadmerné vyuZivanie
kapitalu vo forme strojov vo vzt'ahu k pracovnej sile). V kratkom ¢asovom obdobni moze firma
zvySovat’ produkciu, ak sa budi zvySovat’ hrani¢né naklady. A. Marshall rozliSoval medzi
intramarginalnymi a margindlnymi firmami. Intramarginalne firmy disponuju lepSimi
vyrobnymi faktormi, ako tie margindlne napr. novSimi technoldgiami, ¢o sposobuje vznik
»Kvazirenty” t. j. mimoriadneho kratkodobého zisku. Z dlhodobého ¢asového hl'adiska tento
druh zisku nebude udrzatel'ny, ale zanikne. EXistuje vSak iba v pripade platnosti najomnych
a platobnych zmlav vd’aka, ktorym disponuju intramarginalne firmy lepSimi vyrobnymi
faktormi. Po ,,vyprsani* tychto zmlav, déjde vd’aka zvySenému dopytu zo strany marginalnych
firiem krastu cien tychto vyrobnych faktorov. Naklady marginalnych a intramarginalnych
firiem sa vyrovnaju a kvazirenta sa stane prijmom pre majitel'ov vyrobnych faktorov (napr.
vySSie platy pre nadanych zamestnancov). Tento proces zaisti odstranenie vyraznych rozdielov
medzi firmami. A. Marshall zapocital do nakladov firmy aj normalny zisk, ktory pokryva iba
urok (naklad obetovanej prilezitosti) a podnikatel’ky zisk (odmena za podnikatel'ské riziko).
Rovnako z kratkodobého casového hl'adiska pripustal existenciu abnormalneho zisku. Ak
marginalna firma dosahuje normalny zisk, ale zvysi sa cena statkov firmy budi na tento jav
reagovat’ zvySenim produkcie, az kym sa hrani¢né naklady nevyrovnaju novej vysSej cene.
Abnormalny zisk moze byt vysledkom takychto procesov. Z dlhodobého hladiska nemoéze
existovat’ tento druh zisku, ked’Ze vysSia cena pritiahne na trhy nové firmy z inych odvetvi, ¢o
spdsobi vysSiu ponuku a nasledne ddjde k zniZeniu ceny a navratu zisku na jeho ,,normalnu*
urovenl. Trh takto z dlhodobého hladiska zaisti v kazdom odvetvi dosahovanie priblizne
rovnakého (priemerného) norméalneho zisku (Armstrong, 1987, Lisy, 2018).

Nékladova funkcia je z dlhodobého hladiska, taktiez diferentna. Vyrobné faktory su
Z tohto ¢asového hl'adiska variabilné, ¢o sa odrazi v naraste optimalnej technickej kombinacie
medzi vyrobnymi faktormi a funkcia hraniénych nakladov nebude rastica, ale moze byt
klesajuca. Interné aspory su zas vysledkom rastu firmy - nie su vysledkom technického
pokroku napr. vo vic¢sej firme mdze dochadzat’ k lepSej del'be prace, o umozni znizit’ napr.
transak¢né naklady. Tento druh Gspor by v§ak mohol byt pri¢inou vzniku monopolov. A.
Marshall vSak tento potencionélny problém vysvetlil Zivotnym cyklom firmy. Firma vznikne,
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prosperuje a nakoniec zanikne, aby vytvorila priestor pre nové podnikatel'ské subjekty. Tento
model je pravdepodobné vysledkom prelomu 19. a 20. storoéia, kedy prevladali vo Velkej
Britanii malé rodinné podniky a tieto Marshallove principy mézeme vyuzit’ pri analyze odvetvi
pre ktoré je typickd monopolisticka konkurencia, (Holman, 2005).

Vyvoj Vv oblasti predaja potravin vo Vel'kej Britanii, ale aj v Eurdpe a USA je d’alS$im
empirickym potvrdenim nekorektnosti tedrie firmy tohto neoklasického ekondma.
Firma Sainsbury's bola zaloZzend v roku 1869, ako maly podnik s Uzkym sortimentom.
Postupne expandovala a dnes je druhd najvacsia siet’ supermarketov na izemi Vel'kej Britanie
s vySe desat’ percentnym podielom na trhu so supermarketmi (Sainsbury's, 2023). Podobny
vyvoj nastal aj v spolo¢nosti TESCO a M&S. V roku 2011 bolo vo Velkej Britanii priblizne
1000 Specializovanych obchodnikov s rybami, 7000 mésiarov, 4000 zeleninarov a cca. 3000
pekarni. V porovnani s 50. rokmi 20. storo¢ia ide o 90 % pokles vo vSetkych kategoriach a za
poslednu dekadu bol pokles na odhadovanej urovni 40 %. AvSak vzrastol vyznam sieti
supermarketov, odkial’ pochadzalo cca. 97 % potravin britskych domacnosti (Wilby, 2011).
Snahou vysSie uvedeného textu bolo vysvetlit' podstatu teérie firmy, ktora sa zakladd na
predpoklade, Ze podniky sleduju zdmer maximalizacie zisku, prostrednictvom efektivneho
vyuZitia zdrojov, ktoré maju k dispozicii. Vybrané priklady z hospodarskej praxe mali za ciel
podporit’ podstatu analyzovanej tedrie.

InStitucionalizmus
Pdvodny americky Institucionalizmus patri rovnako, ako Rakuska Skola a Marxizmus do
heterodoxnej ekondmie. Aj napriek tomu, Ze sa tato vetva ekonomickej teorie nestala sti¢ast'ou
hlavného prudu ekonomického myslenia, dovolime si tvrdit’ o praci zakladatel’a tohto smeru T.
Veblena, Ze vo svojom diele ,, Tedria podnikania“ ¢iastocne popisal reélne principy fungovania
tohto druhu l'udskej Cinnosti.

InStitucionalizmus sa rozvijal najméd v USA a bol reakciou na obdobie Strukturdlnych
a institucionalnych zmien, vratane progresivneho technologického pokroku. Pocas obdobia
formovania tohto smeru prvykrat v USA zacali vznikat velké korporacie. Intenzivne
vyuzivanie modernych technoldgii, zvySovalo efektivitu prace. Do USA v tomto obdobi stéle
prichadzali vel'’ké mnoZstva imigrantov s vyhliadkou pre kvalitnejSie Zivotné podmienky. Na
prelome 19. a 20. storo¢ia bola vacsina prezidentov USA z pravicovej Republikanskej strany.

Tento smer ekonomického myslenia vznikal na konci 19. storo¢ia, ako reakcia na
ignorovanie vyznamu institucii neoklasickou ekonomickou tedriou. Neoklasicke teorie statickej
rovnovahy abstrahuju od institucionalnej formy, v ktorej sa uskutoéiiuje ekonomicky vyvoj.
Odmieta neoklasicku predstavu racionélne spravajiceho sa ¢loveka a naopak tvrdi, ze ¢lovek
je spolocenska bytost, ktorej ekonomické spravanie je ovplyvilované kultGrnym
a spoloCenskym kontextom. Ekonémovia tejto Skoly vyuzivali metodologicky kolektivizmus.
Zameranie institucionalistov spoc¢iva v nachadzani rieSeni praktickych aspektov narodneho
hospodarstva. Zakladatelia tohto pradu ekonomického myslenia su T. Veblen aJ. Roggers
Commons. V roku 1890 bol prijaty Shermanov zakon, ktory zakazoval podnikatel'om uzatvarat’
tajné dohody a mal zaistit’ hospodarsku spravodlivost’ a va¢§iu mieru konkurencieschopnosti.
Shermanov zédkon bol zmeneny a doplneny Claytonskym protimonopolnym zakonom v roku
1914, ktory rieSil konkrétne praktiky, ktoré Shermanov zdkon nezakazoval, (Segal, 2023).
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V d’al$ej Casti textu podrobnejsie popiseme a charakterizujeme zivot a tvorbu T. Veblena, ako
predstavitel'a amerického Institucionalizmu.

Thorstein Veblen (1857 - 1929)

Narodil sa na stredozapade USA. Vystudoval filozofiu na Univerzite Johna Hopkinsa
a ekondémiu na Cornellovej Univerzite. Nepodarilo sa mu ziskat’ akademicky titul profesora,
avSak jeho tvorba mu priniesla uznanie. Bol zvoleny za predsedu Americkej ekonomickej
asociacie, avsak tuto poziciu odmietol. Mal vplyv na pracu amerického marginalistu J. Clarka,
(Pierce, 2023).

Svoje myslienky vzt'ahujuce sa k oblasti podnikania predstavil v diele: Theory of
Business Enterprise z roku 1904. T. Veblen rozliSuje medzi vyrobou pre uZitie a vyrobou pre
zisk. VVyroba pre uZitie je spojena s tvorivou l'udskou ¢innostou ajej cielom je rieSenie
praktickych problémov a nadobuda podobu institucie zatial’, ¢o vyroba pre zisk ma jediny
a hlavny ucel t. j. dosiahnutie maximalneho peniazného zisku a ziskava tak, podobu institicie
s nazvom business. Obdivoval technicky pokrok a upozornoval nan, ako na ,,stred zaujmov*
medzi industriou (priemyselna ekonomika) a businessom. Kvalifikovani pracovnici a vedci sa
snazia o objavenie dokonalejSich postupov bez ohladu na zisk, ale podnikatelia, finan¢nici
a Spekulanti obhajuju svoje vlastné zaujmy a brania zmenam, ktoré by mohli ohrozit’ ich ciele.

Marka Constantina a Liz Weir z Velkej Britanie mézeme povazovat za realnych
kvalifikovanych pracovnikov, ktori su sti¢ast'ou spolocenskej institiicie industria. Spoznali sa
pocas prace v kozmetickom salone v Poole. Mark bol tricholog (vedecka oblast’, ktora sa
zaobera skimanim vlasov) a Liz bola kozmeticka terapeutka. Spajal ich zaujem o prirodné
kozmetické produkty. Vyvinuli produkty Constantine & Weir pre lokalnych bylinkarov
a salony, vratane The Body Shop. Neskér, s pomocou Mo Constantine, Rowena Bird a Helen
Ambrosen, predstavili produkty vyrobené podla vlastnych receptir. Ked’ The Body Shop ziskal
na popularite odkupila majitelka recepty najpredavanejSie produkty a Mark sLiz sa
osamostatnili a zaloZili Cosmetics To Go, malu zésielkovu sluzbu, ktord pondkala originélne
produkty, ako napr. bomby do kupela, tuhé Sampony atd’. Tym prind3al nielen inovécie, ale
taktieZz sa zamerali na rieSenie praktickych problémov, ako napr. boj proti testovaniu na
zvieratach. Po Siestich rokoch nastal koniec. Po ukonc¢eni ¢innosti tejto malej firmy sa rozhodli
zalozit’ novy podnik s ndzov LUSH, ktorému zostalo mnoho predchadzajdcich principov
a predsavzati. Prvy obchod LUSH sa otvoril v Poole v roku 1995. Jeho jednoduchy dizajn
vyuzival recyklované materidly a bol len jednym z prikladov toho, ako hodnoty LUSH
,0Zili“. DoSlo k transparentnejSej politike etického nakupu od zaciatku po koniec. Policky
LUSH boli plné ikonickych bomb do kupela, bublinkovych a masaznych tyciniek, ktoré
netvorili odpad (LUSH, 2023). Nasledoval rast firmy a expanzia do zahranicia, no i ked uz
nemdzme pojednavat’ 0 malom podnikani firma zostala verna pdvodnym principom, ktoré su
v stlade s Veblenovou instituciou ,,industrie®. Ide o jeden z mnohych prikladov vyvoja malého
podnikania v Eurépe na zéklade Veblenovych principov. Rovnako je v oblasti malého
podnikania velké mnozstvo pripadov ,,bussinesu”. Vo vSeobecnosti sa v tejto dobe snazili
pekari o minimalizaciu nékladov v produkcii chleba, aby mohol byt” dosiahnuty maximalny
zisk. Do chleba sa Standardne pridavali nielen lacnejsie nahrady muky napr. fazulova, ale aj
prisady, ako napr. kamenec pre vac8iu atraktivitu vyrobku. Strava bola v tomto obdobi
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VvV porovnani so sucasnou viac homogénnejSia a chlieb mal vaésinovy podiel v obZive T'udi.
Podobné praktiky boli zvy¢ajné aj u inych obchodnikov s potravinami a ndpojmi ako napr.
u obchodnikov s hor¢icou a ¢ajom. Désledky tohto konania vyustili v negativne externality
v podobe zhorSenia zdravia nemalého podielu populacie a taktiez mnohé predcasné umrtia,
(BBC, 2013). Zamerom vysSie uvedené¢ho textu bolo sprehladnit’ a vysvetlit'® podstatu
teoretickych principov Institucionalizsmu v porovnani s neoklasickou ekonomickou tedriou,
ako aj na jednom priklade z hospodarskej praxe demonstrovat relevantnost’ tejto teorie.
Poslednou tedriou, ktorou sa budeme v prispevku detailnejSie venovat’ je Chicagska $kola a jej
postulaty v rdmci ekonomickej vedy.

Chicagské Skola

Tato ekonomicka Skola obhajujlca liberdlne pristupy s pévodom v USA okrem vyrazného
rozvoja ekonomickej teorie v oblasti metodoldgie, makroekondmie, ekonomickej analyzy
prava atd’. prispela k rozvoju tedrie podnikatel'a pracou jedného zo svojich zakladatel'ov F.
Knighta. Hlavna axiéma, ktora spaja zastancov Chicagskej Skoly je viera v slobodny trh, ktory
dokaze efektivne alokovat zdroje arozdelovat ddéchodky, preto ich prace obhajuju
minimalizaciu Ulohy Statu v ekonomike. S vynimkou F. Knighta sU predstavitelia tejto Skoly
zastancovia empirizmu a vyuZivania kvantitativnych metdd v ekonomickej vede. V oblasti
metodoldgie zas obhajuju vyuZivanie Friedmanovho pozitivizmu. Za zakladatel'ov tejto Skoly
mozeme oznadit’ F. Knighta a J. Vinera, ktori boli odporcami prace J. M. Keynesa. Za d’alSich
vyznamnych predstavitel'ov tejto Skoly moZzeme oznacit M. Friedmana a G. Stiglera ¢i G.
Backera.

Frank Knight (1885 - 1972)
Okrem prispevku v oblasti etiky a metodolégie ekondmie prispela praca F. Knighta i k rozvoju
tedrie podnikatel'ského zisku. Svoje myslienky zhrnul v diele Risk, Uncertainty, and Profit.

Na zisk sa nahliadalo, ako na ,,naklad, (naklad ¢akania a rizika), alebo na rentu, ktora
je vysledkom ¢istého monopolu. AvSak v prostredi dokonalej konkurencie (bez existencie
monopolov) a stave rovnovahy, by nemal existovat’ podnikatel'sky zisk, iba Urok. Knightova
tedria tieto predstavy zamietla a dokazala moznost existencie zisku ina ,,neoklasickom
dokonalom trhu v stave rovnovahy* a za elementarnu pri¢inu existencie oznacila neistotu. Vo
svojej tedrii vychadzal z von Thunenovho rozliSovania medzi rizikom a neistotou. Riziko je
situdcia, ktora méze nastat’ s uréitou objektivnou pravdepodobnostou a neistota neméze byt
charakterizovana pravdepodobnost’'ou. Zisk podnikatel'a méze obsahovat’ odmenu za riziko, ale
v takomto pripade ide 0 naklad. Poistenie rizika je realna moznost’ vd’aka ktorej sa ,,prenasa
tento problém* na inych, av3ak toto rozhodnutie nie je zadarmo a musi byt’ zaplatené poistné.
Pokial’ sa rozhodne podnikatel’ pre absenciu poistenia, Cast’ zisku tvoria naklady spojené
s rizikom. Neistota je, ale takisto ,,tvorcom* zisku.

F. Knight zdoérazioval, ze podnikatel'skd Cinnost’ je proces prebiehajici v Case:
podnikatel' nakapi dnes vyrobné faktory, aby ich mohol v budtcnosti predat’, ako statky
s pridanou hodnotou. Vd’aka tymto skuto¢nostiam sa nemdze vyhntt’ neistote napr. v podobe
spravneho odhadu buducich cien, ktoré st ovplyviiované nespocetnym mnozstvom faktorov
napr. prichody a odchody konkurentov, zmeny preferencii spotrebitelov a pod. Na zaklade
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predpokladanych buducich cien svojich statkov nakupuje podnikatel’ vyrobné faktory za ceny
rovnajuce sa hodnote hrani¢ného produktu tychto statkov. Pozna ich fyzické hrani¢né produkty,
ale hodnoty hrani¢nych produktov st urcené tiez na zédklade odhadov budtcich cien statkov.
Pokial’ by sa podnikatel'ove o¢akavania presne vyplnili nedosiahol by Ziaden zisk, pretoze cena
by presne pokryvala naklady. Ak je vSak budtica cena vysSia ako ofakavana dosiahne zisk,
ktory vSak nema podobu nakladu (nejedna sa o odmenu Ziadneho vyrobného faktora), ale zisku
»Spadnutého z neba“ (winfall profit). Tento druh zisku je doésledkom nepredvidatelnych
priaznivych okolnosti, ktoré podnikatel’ neo¢akaval, samozrejme na rovnakych principoch
funguje aj podnikatel'ska strata. Neista realita vytvara zisky aj straty, ktoré predstavuju rozdiel
medzi o¢akavaniami a skuto¢nost’ou.

V dobe vzniku Chicagskej Skoly t. j. 30. roky 20. storocia bola ekonomika USA, ako aj
Eurdpy a d’alsich inych krajin v hospodarskej depresii. Za poc¢iatok Vel'kej depresie sa oficialne
povazuje oktdber 1929, kedy doSlo ku krachu na burze v New Yorku. Situacia sa neustale
zhorSovala a pocas tohto obhodia nastal prudky pokles priemyselnej vyroby, vzostup miery
nezamestnanosti a rovnako doslo k agregatnemu poklesu cenovej hladiny. Pocas prvych rokov
odmietali politici a ekondmovia Statne zasahy a vaésina z nich verila v moznost’ ,,samoliecby*,
ako najlepsieho prostriedku, ako dostat’ ekonomiku opéat’ rovnovahy.

Malé podnikanie bolo touto Velkou depresiou samozrejme negativne ovplyvnené.
Deflécia spdsobila pokles cenovej hladiny napr. ceny potravin poklesli priblizne o polovicu na
¢o, niektori farmari reagovali zni¢enim ¢asti urody so snahou zabranit’ d’al$iemu poklesu cien.
Po zvoleni prezidenta Roosevelta nastal v USA pociatok New Dealu, ktory mal za ciel’ podporit’
hospodarsky rast. Stavba Pickwickej priehrady poskytla nielen priamo préacu tisickam 'udi, ale
poskytla priestor aj malym podnikatel'om (jeden z robotnikov opisal ako mu peniaze ziskané
pracou na priehrade umoznili kupovat’ sluzby inych malych podnikatel'ov napr. vyuZivanie
prace maliara).

V Eurépe v krajinach, ako napr. Velka Britania a Nemecko nenastali projekty
podobného vyznamu i ked’ situacia bola nelahka, ako v USA. Po nastupe nacistov nastali
v Nemecku z&sadné zmeny v oblasti malého podnikania. Pre Zidovskych obchodnikov
a podnikatel'ov to vo vieobecnosti znamenalo hospodarsku katastrofu. Zidovské podniky boli
ni¢ené (Kristal'ova noc) a kvOli antikampani novej vlady stracali vernych zakaznikov, avSak
mnohi Nemci sa rozhodli nakupovat’ v Zidovskych obchodoch na znak solidarity. Situacia sa
zhorSovala a mnohi podnikatelia boli nuteni zatvorit’, alebo predat’ svoje podniky za nevyhodnua
cenu. Nakoniec v roku 1938 nastala arizacia auplné ukoncenie ¢innosti zidovskych
obchodnikov a podnikatel'ov. Nacisti podporovali ,,inStitGciu Zeny v doméacnosti“, ¢o malo
vplyv na podnikanie prevazne negativne. Nemecka vlada v tomto obdobi intenzivne zasahovala
do ekonomiky rdznymi projektmi fiskalnej politiky. Vo Svédsku sa rozhodli relativne rychlo
pre ,Tretiu cestu” t. j. zasahy Statu fiSkalnou politikou, no zaroven odmietnutie politicko-
ekonomickych principov extrémnej 'avice a pravice, (Holocaust Encyclopedia, 2023).

Zaver

V kontexte vybranych ekonomickych $k6l sme rozpracovali socialno-ekonomicky vyznam
podnikatel'skej ¢innosti a na zdklade niekolkych vybranych empirickych prikladov sme sa
snazili o verifikaciu skimanych ekonomickych teorii. Sme si vedomi toho, Ze verifikécia
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ekonomickej tedrie len na zé&klade nickolkych prikladov nemusi byt dostato¢na, avsak
v kontexte celkového rozsahu prispevku méze byt vyuzitel'na a rovnako podnetna pre d’alsie
rozSirovanie poznatkov. Teoria firmy A. Marshalla je d’alSou snahou o vysvetlenie principov
fungovania podnikania. Pocas Marshallovho zivota dominovali vo Velkej Britanii malé
podniky, ¢o pravdepodobne ovplyvnilo podobu jeho tedrie. AvSak na priklade situacie na trhu
s predajom potravin sme preukazali vyrazne odlisny vyvoj v porovnani s Marshallovou tedriou.
Podobny scenér bol aj v dalsich krajinach. Pred vznikom obchodov, tak ako ich poznal A.
Marshall prebiehal predaj spotrebného tovaru napr. potravin najma na klasickych (miestnych)
trhoch, ale ich podiel bol vyrazne ziZeny novymi obchodmi, ktoré dokazali poskytnat’ lepsie
vyrobky a sluzby.

T. Veblen vo svojej teorii podnikania upozornil na problematiku 'udskej chamtivosti,
ktora je neoddelitelnou sucastou podnikatel'skej ¢innosti. Sthlasime s T. Veblenom, ze
podnikanie mbZe mat aj negativne vplyvy pre spolo¢nost, ako napr. snaha podnikatel'ov
0 ziskanie, ¢o mozno najvicsSicho trhového podielu, ¢o moze byt sprevadzané nekalymi
praktikami.

Ni¢ v8ak nie je ,,éiernobiele” a musime upozornit’ na myslienky A. Smitha tykajlce sa
sebectva. Toto sprévanie prinasa predsa aj mnohé vedl'ajSie pozitivne efekty, ked’ sa dobre
nasytim méasom od mésiara je to ddsledok Cinnosti, ktora sa snazi o rieSenie praktickych
problémov (,,industrie), alebo skor snahy o dosiahnutie maximalneho mozného zisku? Nesnazi
sa kazdy prave o dosiahnutie zisku, ¢i uz penazného, alebo nepenazného, ktorym uspokojujeme
svoje subjektivne sebecké potreby?

F. Knight ajeho tedria podnikatel'ského zisku mala vplyv na to akym sp6sobom
vhimame principy dosahovania zisku. Je vhodné upozornit’ aj na to, Ze tento postulat je
prakticky malo vyuzitelny, pretoze vo fungovani ekonomiky prevlada nedokonala
konkurencia. Pocas zivota F. Knighta nastali mnohé udalosti, ktoré mali na celosvetové
podnikanie negativny vplyv napr. dve svetové vojny, Vel’ka hospodarska depresia 30. rokov,
nastup Nacistov v Nemecku a pod.

Tento c¢lanok odporucal na publikovanie vo vedeckom casopise Mlada veda:
Ing. Mariana PovaZzanova, PhD.

Prispevok je vystupom projektu VEGA ¢. 1/0366/21 s nazvom Zavislé podnikanie na
Slovensku — reflexia, meranie a perspektivy.

Pouzita literatdra

1. ARMSTRONG, K. 1987. Marshall, Alfred (1842-1924). [online] [01. 07. 2023] Dostupné z:
https://carleton.ca/keirarmstrong/learning-resources/selected-biographies/marshall-alfred-1842-1924/

2. BBC. 2013. New Hidden Killers Of The Victorian Home (2). [online] [04. 08. 2023] Dostupné z:
https://www.youtube.com/watch?v={9gv5528JZQ

3. BUCHHOLZ, T. 1990. Zivé myslenky mrtvych ekonomii. Praha: Victoria Publishing. ISBN: 80-85605-50-3.

4. HOLMAN, R. a kol. 2005. Dé¢jiny ekonomického mysleni. 3. vydani. Praha: C. H. Beck, ISBN: 80-7179-
380-9.

5. HOLOCAUST ENCYCLOPEDIA. Boycott of Jewish Businesses [online] [22. 08. 2023] Dostupné z:
https://encyclopedia.ushmm.org/content/en/article/boycott-of-jewish-businesses

59 http://www.mladaveda.sk


https://carleton.ca/keirarmstrong/learning-resources/selected-biographies/marshall-alfred-1842-1924/
https://www.youtube.com/watch?v=j9gv5528JZQ
https://encyclopedia.ushmm.org/content/en/article/boycott-of-jewish-businesses

Miadaveda
i Vol. 11 (4), pp. 51-60
Young Scl_em:e (4), pp

10.

11.

12.

13.

14,

15.

16.

17.

18.

19.

20.
21.

60

Institute for New Economic Thinking. The Cambridge Neoclassicals. [online] [10. 08. 2023] Dostupné z:
https://www.hetwebsite.net/het/schools/english.htm

Institute for New Economic Thinking. The Chicago School. [online] [05. 09. 2023] Dostupné z:
https://www.hetwebsite.net/het/schools/chicago.htm

KNIGHT, F. 1921. Risk, Uncertainty, and Profit.

LISY, J. a kol. 2018. Dejiny ekonomickych tedrii. Bratislava. Wolters Kluwer. ISBN: 978-80-7598-080-9.
LUSH. Our Fresh Handmade Story. [online] [22. 08. 2023] Dostupné z:
https://www.lushusa.com/stories/article_our-fresh-handmade-story.html

MARSHALL, A. 1890. Principles of Economics.

PIERCE, F. Thorstein Veblen American. [online] [01. 09. 2023] Dostupné z:
https://www.britannica.com/biography/Thorstein-Veblen

Sainsbury Archive. Over 150 Years of history. [online] [10. 07. 2023] Dostupné
https://www.sainsburyarchive.org.uk/timeline/over-150

SEGAL, T. 2023. Clayton Antitrust Act of 1914: History, Amendments, Significance. [online] [18. 07. 2023]
Dostupné z: https://www.investopedia.com/terms/c/clayton-antitrust-act.asp

The Editors of Encyclopaedia Britannica. 2023. Frank Hyneman Knight. [online] [ 22. 08. 2023] Dostupné z:
https://www.britannica.com/biography/Frank-Hyneman-Knight

The Editors of Encyclopaedia Britannica. Alfred Marshall British economist. [online] [23. 06. 2023]
Dostupné z: https://www.britannica.com/biography/Alfred-Marshall

THE INVESTOPEDIA TEAM. 2022. Who was Thorstein Veblen? His Life, Career, and Theories. [online]
[23. 07. 2023] Dostupné z: https://www.investopedia.com/terms/t/thorstein-veblen.asp

UK Parliament. Regulation and Free Trade in the 19th Century. [online] [10. 09. 2023] Dostupné z:
https://www.parliament.uk/about/living-
heritage/transformingsociety/tradeindustry/industrycommunity/overview/19thcentury/

VEBLEN, T. 1904. The Theory of the Business Enterprise. ISBN: 0-87855-699-0.

WILBY, P. The Guardian: Supermarkets kill free markets as well as our communities. [online] [10. 07.
2023] Dostupné z: https://www.theguardian.com/commentisfree/2011/may/03/supermarkets-kill-free-
markets-communities

http://www.mladaveda.sk


https://www.hetwebsite.net/het/schools/english.htm
https://www.hetwebsite.net/het/schools/chicago.htm
https://archive.org/details/cu31924032612693/page/n9/mode/2up
https://www.britannica.com/biography/Thorstein-Veblen
https://www.sainsburyarchive.org.uk/timeline/over-150
https://www.investopedia.com/terms/c/clayton-antitrust-act.asp
https://www.britannica.com/biography/Frank-Hyneman-Knight
https://www.britannica.com/biography/Alfred-Marshall
https://www.investopedia.com/terms/t/thorstein-veblen.asp
https://www.parliament.uk/about/living-heritage/transformingsociety/tradeindustry/industrycommunity/overview/19thcentury/
https://www.parliament.uk/about/living-heritage/transformingsociety/tradeindustry/industrycommunity/overview/19thcentury/
https://en.wikipedia.org/wiki/ISBN_(identifier)
https://en.wikipedia.org/wiki/Special:BookSources/0-87855-699-0
https://www.theguardian.com/commentisfree/2011/may/03/supermarkets-kill-free-markets-communities
https://www.theguardian.com/commentisfree/2011/may/03/supermarkets-kill-free-markets-communities

Young Science

ISSN 1339-3189




	tiraz_04_2023.pdf
	obalka_04_2023_special
	tiraz_04_2023
	Predslov Mladá veda

	zadna_strana_mlada veda.pdf
	2: zadná strana


